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7 PROGRAMME: RENFORCER SA COMMUNICATION & SON MANAGEMENT D’ENTREPRISE

OBJECTIFS
- Comprendre ses schémas de fonctionnement pour reconnaitre son identité professionnelle
TYPE DE PUBLIC - Identifier et renforcer les modes de communication adaptés
Chef d’entreprise, Profession libérale, - Elaborer une stratégie de développement personnalisée
Indépendant, Manager, Directeur . Définir une stratégie commerciale efficace
PROGRAMME
DUREE . Déterminer les limites de sa zone de maitrise
36h . Reconnaitre son potentiel et ses modes de communication

. Utiliser I'intelligence collective pour résoudre ses problématiques
. Transformer sa problématique en objectif clair et précis
Fiibs Structurer une stratégi isati lle et ial
, : gie organisationnelle et commerciale
Sur devis . Elaborer sa stratégie de développement (outils managériaux)
Incluant les tests
Prise en charge possible par votre OPCO
MOYENS PEDAGOGIQUES
- Passage et analyse d’'un test de personnalité
: PRER_E.QIUIS. : - Pédagogie active et réflexive
6 mois d’activité minimum - Mise en pratique par la méthode du co-développement
- Acquisition de nouveaux savoirs et partage de savoir-faire

EQUIPE PEDAGOGIQUE
Consultant formé COMPETENCES&VOUS

ACCESSIBILITE PSH
- Nous consulter afin d'étudier la possibilité de mise en ceuvre

ayant signé I'engagement déontologique (coordonnées ci-dessous)
DATES, HORAIRES ET LIEU DE LA MODALITES DE CONTROLE D’ASSIDUITE

FORMATION Feuilles .d’ém’argejmgn,t

: L Attestation d'assiduité

Entrée permanente, horaires a définir
EVALUATION
COWORK&loc' - Mise en pratique avec fiches de suivi
2 rue de la madone - Restitution du test de personnalité avec livrable personnalisé

- Un questionnaire de positionnement est remis au stagiaire en amont et en aval de la formation

(ISSESANES - Evaluations en fin de formation déterminant I'évolution du stagiaire

INTERVENANTS DELAI DE CONSTITUTION DU DOSSIER
Sylvie DAL COL - 6 semaines pour une prise en charge par votre OPCO

Aurélie PARNASO

COMPETENCES & VOUS - 600 route de Cropettet 01570 MANZIAT
Port : 0650281096/0610505209 — Mail : contact@competencesetvous.fr Siret : 50453794500058 - APE 8560Z - N°OF 84010218401 Direccte Auvergne Rhone Alpes
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T véalilé ausjound) 'hui 7
@ Tu donnes tout... mais tu as l'impression de
tourner en rond?

@ Tu manques de clarté sur tes priorites?

@ Tu as du mal a poser un cadre, fixer tes tarifs ou
dire non?

@ Tu te sens souvent seul(e) face a tes décisions?

@ Tu ne sais pas comment prospecter
efficacement, ni par quoi commencer?




Ce que b fovmadion va T appppordfen:

O Clarifier ta vision et tes priorités.

O Affirmer ton leadership et renforcer ta posture
d’'entrepenedur.

O Oser communiquer avec impact et confiance
pour valoriser ton activite.

O Rompre ta solitude et partager ton experience
avec d'autres entrepreneurs

O Structurer ton developpement avec une stratégie
commerciale claire et des actions concretes.




LE PROGRAMME

JOURI JOUR 3
Comprendre ses besoins Renforcer sa posture,
et ses freins, identifier ses pitcher avec impact pour
problématiques et utiliser prospecter efficacement
'intelligence collective + co-développement
JOUR 2 JOUR 4
Développer son écoute, Structurer son organisation,
affirmer sa définir un plan d’action
communication concret et fixer des priorités
+ co-développement atteignables.

Q Q 1 DEMI JOURNEE

RDV individuel de restitution personnalisée



RESULTATS

=

Une entreprise plus
rentable et dirigée
avec justesse et
sérénite.

OPPORTUNITES
©

Créer du lien avec
d’'autres chefs
d’entreprise,
développer son
réseau.

FINANCEMENT

oL 3y

Financable tout ou
partie par les OPCO
NoOuUs vVOuUs
accompagnons
dans vos démarches




Sylvie DAL COL

Experte en développement
commercial et

management,

| accompagne depuis
plus de 20 ans dirigeants
et équipes dans leur
stratégie de croissance et

leur posture de leader.

AURELIE PARNASO

Experte en management
et communication,
jjaccompagne les équipes
et les managers a mieux
comprendre leur identité
professionnelle et a
renforcer leur posture
managériale.




“J'ai repris confiance en moi, tout est plus clair.”
“f'ai trouve des solutions auxquelles je n‘aurais jamais pensé seul.”
“Ca m'a boostee et m'a fait passer a 'action ”

“'aurais dud suivre cette formation plus tot !”

NOUS CONTACTER :

contact@competencesetvous.fr
Tel: 06.50.28.10.96 ou 06.10.50.52.09
www.competencesetvous.fr



